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	1. En un momento  comenzamos
“Tienes que actuar y estar
dispuesto a fracasar. Si tienes
miedo a fracasar, no vas a llegar
muy lejos.”
Steve Jobs
 


	2. Seminario de Comercio  Exterior
El funcionamiento de la carta de crédito
como forma de pago
Dirección General Adjunta de Promoción Institucional
Dirección de Desarrollo Empresarial y Asistencia Técnica
 


	3. Objetivo
Revisar, en forma  práctica el
funcionamiento de la carta de
crédito como forma de pago y
las ventajas y certidumbre que
ofrece a las partes involucradas
en una operación de
compraventa internacional.
El funcionamiento de la carta de
crédito como forma de pago
 


	4. Temario
1. Introducción.
2. Elementos  que deben de considerarse antes de seleccionar
la forma de pago.
3. Modalidades para adelantar el pago de la mercancía.
4. Formas de pago de alto riesgo.
5. Formas de pago cuando hay un nivel de confianza elevado.
6. Formas de pago cuando hay un nivel de confianza mínimo.
7. Modalidades de la carta de crédito.
8. Principales características y cómo funciona la Carta de
Crédito como forma de pago.
9. Instituciones que ofrecen el servicio de Cartas de Crédito.
10. Conclusiones.
 


	5. 1. Introducción.
  


	6. Innumerables empresas que  buscan incursionar en los mercados
internacionales desconocen cómo funciona y cómo opera una
carta de crédito como forma de pago, ignorando las grandes
ventajas que ésta representa para dar certidumbre y confianza a
una operación de compraventa internacional.
En ocasiones las empresas deciden no continuar en las
negociaciones, por el simple hecho de que su contraparte
establece como requisito para concretar la operación la carta de
crédito como forma de pago.
Este rechazo se debe muchas veces al desconocimiento que
existe entre algunas empresas de este instrumento.
Introducción:
 


	7. Formas de Pago  Internacional: Ficha Resumen
Elementos que se deben tomar en cuenta antes de decidir la forma de pago:
Modalidades para
adelantar el Pago
Formas de pago para un
nivel de confianza elevado
Formas de pago para un
nivel de confianza medio
Formas de pago para un
nivel de confianza mínimo
Ø Factoraje
Ø Forfaiting
Formas de pago
de Alto Riesgo
Ø Trueque
Ø Efectivo
Ø Cuenta Abierta
Ø Ventas a consignación
Ø Cheque
Ø Giro u órdenes de pago
Ø Transferencia Electrónica
Ø Cobranza Simple o Documentaria
Ø Letra de Cambio
Ø Pagaré
Ø Carta de Crédito
Ø Revocable o Irrevocable
Ø Notificada o Confirmada
Ø Pagadera a la vista o a plazo
Ø Revolvente o No Revolvente
Ø Transferible
Ø Otras
Formas de Pago Internacional: Ficha Resumen
Ficha
Resumen
 


	8. 2. Elementos que  deben de considerarse antes de seleccionar la forma de pago.
 


	9. a) Motivos para  comerciar
• Mejores precios
• Mercados más desarrollados
• Crisis en el mercado interno
• Aprovechamiento de la capacidad
ociosa
b) Riesgo país
• Diferencia entre vender en el mercado
doméstico y vender en el extranjero
• Entorno económico
• Situación política
• Condiciones económicas
• Situación geográfica (distancias,
países vecinos, etc.)
Elementos que deben de considerarse antes de seleccionar la
forma de pago:
 


	10. c) Peso en  la negociación
• Mercado de compradores
• Mercado de vendedores
• Error: Pensar en una transacción
como si fuese la última
d) Grado de confianza
• Antecedentes de tratos entre
ambas partes
• Reconocimiento de mutua seriedad
• Seguridad en el cumplimiento de
obligaciones
• Solvencia financiera y económica de
las partes
Elementos que inciden:
e) Moneda de pago
• Divisas “blandas”
• Divisas “duras”
• Riesgo cambiario
• Coberturas (Futuros – Opciones)
• Ciberdivisas o Criptomonedas
(Bitcoin)
 


	11. 3. Modalidades para  adelantar el pago de la mercancía.
 


	12. Modalidades para adelantar  el pago de la mercancía
El factoraje implica un
descuento sobre títulos de
crédito, facturas o en su caso,
contratos de compraventa, con
el fin de proporcionar recursos al
beneficiario de dichos
documentos, antes del
vencimiento de su plazo de
liquidación.
Factoraje:
Vende bienes o presta servicios
Emite factura al cliente
Anticipo
de facturas
Cede
facturas
Paga a la
empresa de
Factor Financiero
EMPRESA
(FACTORADO) CLIENTE
FACTOR FINANCIERO
(ENTIDAD)
 


	13. 4. Formas de  pago de alto riesgo.
 



	15. Formas de Pago  de Alto Riesgo
Ø Trueque
Ø Pagos en efectivo
Ø Ventas a consignación
Ø Cuenta Abierta
Recuerde que . . . .
Exportar no es simplemente enviar
bienes fuera del país, sino cobrar por
ellos en un plazo razonable.
Pues, como dijo un experimentado
agricultor cuando le presentaba
compradores potenciales...
“A mi preséntame pagadores… porque…
compradores hay muchos . . . Pero
pagadores hay pocos”
 


	16. 5. Formas de  pago cuando hay un nivel de confianza elevado.
 


	17. Formas de Pago  cuando hay un nivel
de confianza elevado
Ø Cheque
Ø Giro bancario
Ø Transferencia electrónica
 


	18. 6. Formas de  pago cuando hay un nivel de confianza mínimo.
 


	19. FORMAS DE PAGO
PARA  UN
NIVEL DE
CONFIANZA
MÍNIMO
ü Carta de Crédito
 


	20. • Cuando hay  baja confianza entre las partes.
• Cuando hay poco conocimiento del entorno económico,
político y social del país del comprador.
• Cuando el costo de comisiones y costos es aceptable.
• Cuando hay confianza absoluta en el banco obligado a
pagar.
• Cuando los términos y condiciones más impotantes de la
transacción puedan ser evidenciados y verificados en
documentos, pues los bancos se basarán sólo en ellos para
pagar o rechazar la operación, sin importarles las
condiciones de las mercancías.
Carta de Crédito
¿Cuándo utilizar
Cartas de Crédito?
 


	21. Uniform Customs &  Practice for Documentary
Credits, publicación 500, mejor conocidas como
UCP-500 (vigentes a partir de 1994)
http://store.iccwbo.org/icc-uniform-customs-and-practice-for-
documentary-credits-ucp-500-icc-uniform-customs-and-practices-for-
documentary-credits
UCP-500
Carta de Crédito
Reglamentación
Internacional
 


	22. 7. Modalidades de  la carta de crédito.
 


	23. ü Por su  posibilidad para cancelarse:
Ø Revocable
Ø Irrevocable
ü Por el compromiso para pagarla:
Ø Notificada
Ø Confirmada
ü Por el plazo para pagar
Ø Pagadera a la vista (mercancías o documentos)
Ø A plazo
ü Por la vigencia
Ø Revolvente
Ø No revolvente
ü Otras:
Ø Transferible o intransferible, Back to Back,
Stand by, Claúsula Roja, etc.
Modalidades de la Carta de Crédito
 


	24. 8. Principales características  y cómo funciona
la carta de crédito como forma de pago.
 


	25. BANCO EMISOR
Funcionamiento
de las  Cartas de
Crédito
COMPRADOR
VENDEDOR
NOTIFICADOR O
CONBANCOFIRMADOR
1. CONTRATO 1
5. ENVÍO MERCANCÍA
2.
APERTURA
L/c
3. CARTA DE CRÉDITO
4.
CONFIRMACIÓN
L/C
9. REEMBOLSO
8. DOCUMENTOS
6.
DOCUMENTOS
7.
PAGO
10.
DOCUMENTOS
10.
PAGO
 


	26. 9. Instituciones que  ofrecen el servicio de Cartas de Crédito.
 


	27. ü Bancos de  Desarrollo
Ø Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C.
ü Bancos Comerciales
v Varios, tanto mexicanos como extranjeros
Ø Banorte
Ø Banregio
Ø BBVA / Bancomer
Ø CitiBanamex
Ø Santander
Ø Intercam
Instituciones que ofrecen el servicio de Cartas de Crédito
 


	28. Descarga de materiales  escaneando el código QR
 


	29. 10. Conclusiones.
  


	30. Conclusiones
Para asegurar el  éxito en una operación comercial, uno de los principales
elementos que debemos cuidar, es asegurar el pago de nuestras
mercancías.
Para aprovechar las oportunidades comerciales que se presenten en los
mercados internacionales, es fundamental conocer las diferentes
formas de pago que se utilizan.
Conocer las grandes ventajas que ofrece la utilización de la Carta de
Crédito como forma de pago, nos puede abrir grandes posibilidades de
concretar negociaciones internacionales.
 


	31. Sesión de
preguntas
  


	32. Tu opinión
es valiosa:
Encuesta
  


	33. Consulta nuestros programas  de
Capacitación y Asistencia Técnica
en www.nafin.com
1. Selecciona la opción:
Desarrollo Empresarial y
Asistencia Técnica.
2. Selecciona el segmento de tu
interés:
Ø Inclusión y educación
financiera
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