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	1. “Todos nuestros sueños  pueden hacerse
realidad, si tenemos el coraje de
perseguirlos”
Walt Disney
En un momento comenzamos
 


	2. Seminario de Comercio  Exterior
Cómo detectar mercados potenciales internacionales
Dirección General Adjunta de Promoción Institucional
Dirección de Desarrollo Empresarial y Asistencia Técnica
 


	3. Dinámica de la  sesión digital
1. Usemos el chat para interactuar de manera positiva y
puntual.
2. La atención a sus preguntas será únicamente a través del
módulo preguntas y respuestas – Q&A –
3. El conferencista dará lectura a los comentarios y
preguntas y guiará las dinámicas entre empresarios.
4. Agradecemos contestar nuestra encuesta de satisfacción.
5. Los materiales didácticos del presente programa serán
compartidos con usted únicamente durante la
realización del evento, mediante un enlace para su
descarga y/o Código QR. El material no podrá ser
compartido por otro medio posteriormente.
¡Iniciemos!
 


	4. Ponente
Rigoberto
Yáñez Germán
Licenciado en  Relaciones Comerciales por el Instituto
Tecnológico de Hermosillo. Maestría en Ingeniería Económica y
Financiera por la Universidad La Salle Noroeste.
Especialidad: Instructor en varios Cursos, Seminarios, Diplomados
y Posgrados, organizados por diversas instituciones
empresariales y educativas.
Experiencia laboral: Socio Fundador del Despacho SEA IMMEX.-
Dedicado a brindar Servicios Especializados en Materia
Aduanera y de Comercio Exterior. Promotor de las
Exportaciones, la internacionalización de empresas y atracción
de IED a nivel Federal.
Actualmente forma parte de la Red de Consultores para
MiPymes de la Dirección de Desarrollo Empresarial y Asistencia
Técnica de Nacional Financiera, S. N. C.
 



	6. Objetivo
Desarrollar la inteligencia  comercial, al
identificar oportunidades comerciales a
nivel producto-país con base en
información comercial internacional con los
principales socios comerciales actuales,
utilizando las plataformas de TradeMap y
Market Acces Map para Identificar aranceles
aduaneros, requisitos reglamentarios y
regímenes preferenciales aplicables al
producto a exportar.
 


	7. Temario
1. Qué es  una Fracción Arancelaria.
2. ¿Cómo puedo conocer la Fracción Arancelaria que le
corresponde a mi producto?.- Sistema Integral de Información
de Comercio Exterior (SIICEX).
3. Ejercicios prácticos para determinar la fracción arancelaria
utilizando la Tarifa arancelaria en México a través de SIICEX.
4. Análisis de herramientas cuantitativas para la selección de
mercados (TradeMap).
5. Ejercicios prácticos para la identificación de mercados
internacionales utilizando Trademap
6. Identificación de las Barreras Arancelarias y NO Arancelarias
de acuerdo al producto seleccionado (Market Acces Map).
7. Conclusiones.
 


	8. 1. Qué es  una Fracción Arancelaria
 


	9. Codificación numérica sistematizada  que contiene la
descripción de las mercancías, los requisitos que deben
cumplirse para su internación a un país y el porcentaje
de impuestos que deben cubrirse. Usualmente se utiliza
la Clasificación del Sistema Armonizado de
Designación y Codificación de Mercancías (S.A.) que
permite identificarlas al pasar por aduanas para la
correcta aplicación de los impuestos como para vigilar
las regulaciones que le atañen.
1. Qué es una Fracción Arancelaria
 


	10. • La OMA  es el organismo dedicado a estudiar
mercancías, desarrollar técnicas aduaneras y otros
asuntos arancelarios, y es el encargado de mantener
actualizado el SA.
• La fracción arancelaria es un código numérico (8 dígitos,
6 a nivel internacional y los últimos 2 dígitos los
establece el país importador), se encuentra en las tarifas
del impuesto general de importación y de exportación,
el cual permite clasificar y distinguir las mercancías para
efectos del cumplimiento de las restricciones y
regulaciones arancelarias y no arancelarias
¿Quién estableció esta forma de clasificar?
 


	11. ØEl Sistema Armonizado  incluye todos los
bienes, …. incluso los “no inventados”.
ØSiempre que sean Tangibles.
ØSe identifican con un código numérico común
y es el mismo en todo el mundo.
Sistema Armonizado de designación y Codificación
de mercancías
 


	12. La Fracción Arancelaria,  puede utilizarse para otros fines:
v Diseño de Reglas de Origen.
v Para registro estadístico.
v Para determinar el pago de arancel.
v Identificar productos sujetos al
cumplimiento de permisos y normas no
arancelarias.
v Identificar bienes sujetos al pago de cuotas
compensatorias.
FA???
Usos de las Fracciones Arancelarias
 


	13. • Cada país  establece el nivel nacional de desglose conforme a sus
necesidades de identificación.
• Añade al código del SA los dígitos, letras o cualquier otro carácter
necesarios para formar sus propias subdivisiones arancelarias o estadísticas
en el caso de México son 8 dígitos.
Fracciones Arancelarias.- Nivel de desglose con
base a las necesidades de cada país
 


	14. Ejemplo: Uvas
08 06  10.01: Uvas Frescas
Partida
Subpartida
FRACCIÓN
Capítulo
en donde:
Fracción: 080610.01
Caso México:
 


	15. 2. ¿Cómo puedo  conocer la Fracción Arancelaria
que le corresponde a mi producto?
 


	16. 2. ¿Cómo puedo  conocer la Fracción Arancelaria que le
corresponde a mi producto?
Sistema Integral de Información de
Comercio Exterior
SIICEX
En México
La ley aduanera autoriza solamente al agente aduanal, apoderado aduanal y a la
SHCP para la determinación de la fracción arancelaria, dado el grado de
especialización, complejidad técnica y los riesgos y responsabilidades que
implica una mala determinación.
 


	17. Determinar la fracción
arancelaria  con apoyo de
SIICEX.
Ingresar a la siguiente liga:
http://www.siicex.gob.mx/po
rtalSiicex/
Ingresar en
Tarifa
 


	18. Determinar la fracción
arancelaria  con apoyo de SIICEX.
Ingresar a la siguiente liga;
http://www.siicex.gob.mx/portal
Siicex/
Iniciar la
búsqueda de
la Fracción
Arancelaria
 


	19. 3. Ejercicios prácticos  para determinar la fracción
arancelaria utilizando la Tarifa arancelaria en México a
través de SIICEX
 


	20. Ejemplo
1. Determinar la  fracción arancelaria con apoyo de SIICEX.
2. Determinar el arancel de exportación y de importación en general.
Producto Fracción
Arancelaria
(SIICEX)
Arancel de
Exportación
Arancel de
Importación
Aplica IVA
Import/Export
Espárrago BLANCO
fresco y refrigerado
070920.01 Ex 10% Impo-Ex
Expo-ex
http://www.siicex.gob.mx/portalSiicex/
 


	21. 21
Ejemplo
1. Determinar la  fracción arancelaria con apoyo de SIICEX.
2. Determinar el arancel de exportación y de importación en general de
México a los siguientes productos.
Producto Fracción
Arancelaria
(SIICEX)
Unidad de
Medida (UM)
Impuesto
General de
Importación
(IGI)
Impuesto al
Valor
Agregado
(IVA)
Miel de abeja
Artesanía hecha de
(estatuillas de
madera)
Carne de cerdo
congelada (Sin hueso)
Zanahorias y nabos
frescos o refrigerados
 


	22. 22
Ejemplo
1. Determinar la  fracción arancelaria con apoyo de SIICEX.
2. Determinar el arancel de exportación y de importación en general de
México a los siguientes productos.
Producto Fracción
Arancelaria
(SIICEX)
Unidad de
Medida (UM)
Impuesto
General de
Importación
(IGI)
Impuesto
General de
exportación
(IGE)
Miel de abeja 040900.01 Kg 20% Exento
Artesanía hecha de
(estatuillas de
madera)
442010.01 kg 15% / 16% IVA Exento
Carne de cerdo 020910.01 kg 15% / IVA ex Exento
Zanahorias y nabos
frescos o refrigerados
070610.01 kg 10% / IVA ex Exento
 


	23. 4. Análisis de  herramientas cuantitativas para la
selección de mercados (TradeMap).
 


	24. Uso de estadísticas  para apoyar la selección
de mercados internacionales
Análisis de herramientas cuantitativas para la
selección de mercados (TradeMap).
 


	25. La comprensión de  la estructura y evolución de los mercados internacionales es
fundamental tanto para las compañías como para las instituciones de apoyo al
comercio. Cuando las compañías estudian el mercado global para encontrar
oportunidades para la diversificación de productos y mercados, al igual que
proveedores, se ven con la necesidad de responder a las siguientes preguntas:
• ¿Qué tanto (en valor y volumen) se importa mi producto en el mundo?
• ¿Qué país paga más por mi producto?
• ¿Con qué países tengo que competir por ese mercado?
• ¿Es un mercado con tendencia a la alza o a la baja, con respecto a lo que se
han importado en los últimos años?
• ¿En dónde están las oportunidades para la diversificación del mercado?
• ¿Cuáles son las barreras arancelarias y no arancelarias que esos países
establecen para mi producto?
 


	26. Trade Map fue  desarrollada por el Centro de Comercio Internacional UNCTAD/OMC (CCI)
para facilitar la investigación estratégica de mercado, monitoreando tanto el desempeño
comercial de los países, como el de productos específicos, identificando el potencial para la
diversificación de mercados o productos.
Transformando una inmensa cantidad de estadísticas comerciales en un formato accesible,
fácil de usar e interactivo basado en la Web, Trade Map le proporciona a los usuarios
indicadores sobre el desempeño del mercado o del producto, la demanda, los mercados
alternativos y el rol de los competidores.
La información se presenta tanto en tablas, como en gráficos y mapas con base a un
producto, grupo de productos, país y grupos regionales de países para las exportaciones o
importaciones.
 


	27. https://www.youtube.com/watch?v=MyU5X4
wc0W8
  


	28. 5. Ejercicios prácticos  para la identificación de
mercados internacionales utilizando Trademap.
 


	29. • Analizar los  principales estadísticas de comercio exterior:
importaciones, exportaciones, precio unitario, tasa de crecimiento,
etc.
• Darse de alta en la Base de Datos de Trade Map.
• https://www.trademap.org/
 


	30. Ejemplo
1. Determinar la  fracción arancelaria con apoyo de SIICEX.
2. Determinar los 3 países importadores a nivel mundial con apoyo de
Producto Fracción
Arancelaria
(SIICEX)
(País
Importador No.1)
(País
Importador No.2)
(País
Importador No.3)
Miel de abeja 040900 Estados Unidos Alemania Japón
Principales tres
países que le proveen
este producto al país
importador No. 1, 2 y 3
China, Nueva
Zelanda, Canadá
México le exporta a
los siguientes países:
Alemania, Estados Unidos y Reino Unido
 


	31. Ejemplo
1. Determinar la  fracción arancelaria con apoyo de SIICEX.
2. Determinar los 3 países importadores a nivel mundial con apoyo de
Producto Fracción
Arancelaria
(SIICEX)
(País
Importador No.1)
(País
Importador No.2)
(País
Importador No.3)
Miel de abeja 040900 Estados Unidos Alemania Japón
Principales tres países
que le proveen este
producto al país
importador No. 1, 2 y 3
Competidores
potenciales
Argentina
Ucrania
Nueva Zelanda
México
Argentina
Ucrania
China
Nueva Zelanda
Canadá
México le exporta a los
siguientes países:
Principales Tres
Mercados
Geográficos
Alemania Estados Unidos Reino Unido
 


	32. 6. Identificación de  las Barreras Arancelarias y NO
Arancelarias de acuerdo al producto
seleccionado (Market Acces Map).
 


	33. • Analizar aspectos  arancelarios y no arancelario de una fracción para un mercado
específico, etc.
• Ingresar a Trade Map: https://www.trademap.org/
Barreras Arancelarias y NO
Arancelarias
Paso 1. Ingresar a otras
herramientas.:
Market Access Map
 


	34. • Analizar aspectos  arancelarios y no arancelarios
de una fracción para un mercado específico, etc.
• https://www.trademap.org/
Market Access Map
Paso 2. Ingresar los datos solicitados:
FA (6 digitos),
País Exportador
País Importador
 


	35. • Analizar aspectos  arancelarios y no arancelario
de una fracción para un mercado específico,
etc.
• https://www.trademap.org/ Market Access Map
Paso 3. Ingresar los datos solicitados:
FA (6 digitos), 081050. Kiwi fresco
País Exportador: México
País Importador : EUA
 


	36. • Analizar aspectos  arancelarios y no arancelario
de una fracción para un mercado específico,
etc.
• https://www.trademap.org/ Market Access Map
Paso 4. Conocer las barreras aracelarias y las
preferencias que se tienen con ese Mercado.
0% de Arancel con México.
 


	37. • Analizar aspectos  arancelarios y no
arancelario de una fracción para un
mercado específico, etc.
• https://www.trademap.org/
Market Access Map
Paso 5. Conocer las barreras no aracelarias impuestos
por el Mercado que se desea ingresar.
43 Permisos y regulaciones que se require cumplir.
 


	38. Descarga de materiales  escaneando el código QR
 


	39. Conclusiones
Mercados potenciales para  nuestros productos.
Países con los que competimos por esos mercados.
Precios promedio que pagan por el producto.
Barreras arancelarias y no arancelarias para nuestros productos.
Con las herramientas analizadas podemos identificar:
 


	40. Sesión de
preguntas
  


	41. Tu opinión
es valiosa:
Encuesta
  


	42. Módulo III. Qué  son y cómo funcionan los
incoterms
05 de Octubre de 2022
Módulo IV. Simulación de situaciones de
riesgos utilizando incoterms 2020.
12 de Octubre de 2022
Módulo V. Cómo integrar una cotización
internacional utilizando incoterms
19 de Octubre de 2022
 



	44. Descarga de materiales  escaneando el código QR
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